
Solution de recherche 
pour le e-commerce

@Store

Vous voulez booster le chiffre 
d’affaires et la marge de votre 
site marchand ?

Avec AFS@Store :

✔✔ �Accroissez le trafic vers  
votre site 

✔✔ �Transformez plus de  
visiteurs en clients

✔✔ �Augmentez la valeur du 
panier moyen 

www.antidot.net

Plus de trafic : REFERENCER

Avec l’initiative Schema.org, lancée conjointement par Google, Bing et 

Yahoo!, le SEO est en pleine évolution : les prix et caractéristiques de vos 

produits comme les avis clients peuvent être visibles dès le moteur de 

recherche grand public !

AFS@Store vous permet 

de sémantiser les 

pages HTML présentant 

vos produits avec les 

standards du web 

des données que sont 

les balises RDFa ou 

microdonnées reposant 

sur les ontologies Schema.org et GoodRelations. AFS@Store génère 

régulièrement des pages HTML statiques basées sur les requêtes et les 

contenus les plus recherchés : le référencement de votre site sur les portails 

grands publics s’actualise automatiquement avec l’évolution de votre 

catalogue.

AFS@Store vous permet aussi d’exploiter les traces utilisateurs – avis clients, 

notations, partages Facebook, Twitter, Google +1 – pour valoriser la 

recommandation sociale de vos produits : le moteur de recherche peut 

prendre en compte ces informations pour ses calculs de pertinence.

Un meilleur taux de transformation :  
GUIDER ET TROUVER

AFS@Store repose sur un moteur de recherche sémantique avec des 

fonctions linguistiques avancées : 

•	�tolérance aux fautes de frappe et recherche floue, utile sur les marques, 
dénomination produits…

•	�extension sémantique pour proposer une « chemise kaki » à un client 
cherchant une « chemise verte »

•	�navigation par facettes arborescentes contextuelles permettant de 
guider le visiteur en assistant ses choix 

•	�autocomplétion intelligente qui 
suggère des mots-clés, marques ou 
produits dès la boîte de recherche

Les fonctions de recherche 

géolocalisée d’AFS@Store permettent 

à votre site web ou application mobile 

de générer du trafic dans vos points 

de vente !



www.antidot.net   info@antidot.net

Un panier moyen plus important : INFLUENCER

AFS@Store exploite les liens sémantiques entre produits du catalogue, et les 

informations issues de votre back-office – composition des paniers – pour 

multiplier les propositions pertinentes de up-selling et cross-selling selon des 

critères de marque, de famille de produits…

AFS@Store sait personnaliser la liste de résultats en prenant en compte 

dynamiquement vos règles de merchandising : vous profitez ainsi d’un 

véritable « searchandizing unifié » .

Une intégration simple et une offre commerciale 
évolutive

•	�Multicanal : l’intégration fonctionnelle, ergonomique et graphique 

d’AFS@Store est totalement paramétrable, facilitant son intégration 

pour un front-office multi-écrans : PC, smartphones, tablettes, TV 

connectées...

•	�Architecture compatible avec toute plateforme e-commerce ou base 

de données utilisée pour le développement de votre site web.

•	�Qualité et régularité des temps de réponse : AFS@Store répond en 

moins de 200 ms aux requêtes, et notre offre SaaS vous permet de 

bénéficier d’une infrastructure mutualisée capable d’absorber les pics 

de charge, par exemple en période de soldes.

AFS@Store est proposé en SaaS, pour une tarification souple par 

abonnement mensuel et sans investissement, ou en licence, pour une 

maîtrise interne de vos outils. Dans les deux approches, notre tarification est 

adaptée à la volumétrie et à l’usage, pour accompagner l’évolution de 

votre activité.

Témoignage

« L’intégration du moteur de recherche 
d’Antidot dans la solution e-commerce 
Magento a été très simple, nous l’avons 
faite en interne en quelques jours 
seulement. Et moins de deux mois après 
la mise en service d’AFS@Store, nous 
avions déjà dépassé l’objectif fixé : en 
effet, en multipliant par 5 le taux de 
transformation calculé sur les visiteurs 
de notre site utilisant le moteur de 
recherche, nous avons déjà accru de plus 
d’un tiers notre taux de transformation 
global ! »

Nicolas Fayon 
Responsable Internet d’ORECA

➊ Produit en précommande ➋ 2 meilleures ventes 
➌ Autres réponses triées ➍ Meilleures ventes du rayon 
➎ Meilleures réponses d’autres univers de vente
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